DER FRIENDS CLUB

Der SWV WIEN Friends Club ist die Community
fur eine gerechtere Wirtschaft fUr ALLE Unter-
nehmer:innen.

In unserem SWV Wien Friends Club geniel3t du
einige Vorteile des SWV WIEN komplett kosten-
frei.

- Wirtschaftsservice: Erhalte alle Informa-
tionen zu unternehmerischen Anlaufstellen
in Wien.

« Ausgewdhlte Veranstaltungen:

Lerne den SWV WIEN und seine Mitglieder
bei ausgewdhlten Events und fachspe-
zifischen Weiterbildungen kennen.

- Netzwerk: Werde Teil eines Netzwerks
unterschiedlichster Unternehmer:innen,
die gemeinsam daran arbeiten, eine
gerechtere Wirtschaft fur alle zu schaffen.

Melde dich hier direkt zum

Friends Club an: E E

DER SWV WIEN

Der SWV WIEN ist die Interessenvertretung
der Kleinst-, Klein- und Mittelbetriebe sowie
der Ein-Personen-Unternehmen in Wien.

Wir sind die sozialdemokratische Fraktion in
der Wirtschaftskammer und der Wirtschafts-
flugel der SPO WIEN.

Mehr Infos zum SWV WIEN, unseren Forderun-
gen, Veranstaltungen und mehr unter:

WWW.SWV.wien

NOCH FRAGEN?

Mehr Infos unter

WWW.swWv.wien

Schnitt
fO
Schnitt
Zum
Erfolg.
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http://www.swv.wien
http://www.swv.wien

Liebe Kolleginnen und Kollegen!

Als Friseuriinnen bringen wir nicht nur Trends in
die Stadt, sondern schenken unseren Kund:innen
ein Stuck Selbstbewusstsein und Lebensfreude.
Doch gerade fur viele kleine und mittlere Salons
wird es immer schwieriger, sich in einem Markt zu
behaupten, der von grofden Ketten und steigen-
den Anforderungen geprdagt ist. Ich weilR um die
Herausforderungen, die der t&gliche Betrieb mit
sich bringt — von der Suche nach qualifizierten
Nachwuchskraften bis hin zu den steigenden Kos-
ten und dem Druck, auch digital sichtbar zu sein.
Der SWV WIEN setzt sich mit Nachdruck fur faire
Bedingungen ein, die uns Friseuriinnen die Luft
zum Atmen geben. Wir kdmpfen fur eine Senkung
der Mehrwertsteuer auf 10 Prozent, um den kleinen
Salons die noétige Entlastung zu verschaffen.
Ebenso wollen wir eine moderne, praxisnahe Aus-
bildung, die junge Talente anzieht und den Fach-
kr&ftemangel bekadmpft. Und natdrlich darf die Di-
gitalisierung nicht an den grof3en Namen héngen
bleiben — auch kleine Betriebe sollen Unterstdt-
zung erhalten, um sichtbar zu bleiben und ihre
Kund:iinnen auf neuen Wegen zu erreichen.

Lasst uns gemeinsam fur eine starke, lebendige
Zukunft des Friseurhandwerks in Wien k&mpfen.
Der SWV WIEN steht an eurer Seite, damit euer
Talent und eure Leidenschaft auch morgen noch
strahlen.

Mit herzlichen Grufien

GULTEN KARAGOZ

UNSERE
FORDERUNGEN ZUR

WKO-WAHL 2025:

1. LEHRE 2.0 -
NACHWUCHS,
DER BEGEISTERT!

Das Friseurhandwerk steht fur Leidenschaft und
Kreativitdt — doch der Fachkraftemangel bedroht
die Zukunft zahlreicher Salons. Der SWV WIEN
fordert mit der Lehre 2.0 eine Ausbildung, die zeit-
gemdl’ und inspirierend ist. Junge Talente muUs-
sen nicht nur die Techniken, sondern die Liebe
zum Beruf mitlbekommen. Wir brauchen Ausbil-
dungsinhalte, die zur Berufung werden und dafur
sorgen, dass auch kornmende Generationen das
Friseurhandwerk mit derselben Hingabe austiben.
FUr eine lebendige, starke Zukunft, die das Herz
und die Seele unserer Salons bewahrt!

2. GERECHTE STEUER
FUR FAIREN WETT-
BEWERB!

Friseurinnen sind essenziell fur die Vielfalt und Le-
bendigkeit Wiens, doch hohe Mehrwertsteuersatze
lassen viele Salons kdmpfen. Der SWV WIEN fordert
eine Senkung auf 10 %, um Betrieben den finan-
ziellen Freiraum zu verschaffen, den sie verdienen.
Faire Bedingungen fur eine Branche, die mit Krea-
tivitat, Geduld und Leidenschaft Tag fur Tag einen
wertvollen Beitrag leistet und fUr viele Menschen
ein Stuck Heimat und Verldsslichkeit bietet. FUr ein
gerechtes Umfeld, das das Handwerk stitzt und die
Existenz der Wiener Friseurinnen sichert.

3. DIGITALISIERUNG
MIT FINGERSPITZEN-
GEFUHL

Kleine und mittlere Friseurbetriebe sind das Herz-
stUck der Wiener Friseurkunst. Doch im digitalen
Zeitalter stehen sie vor der Herausforderung,

ihre Einzigartigkeit zu erhalten und zugleich neue
Maoglichkeiten zu nutzen. Der SWV WIEN fordert
gezielte UnterstUtzung fur Friseursalons, die inren
personlichen Stil und den direkten Kundenkontakt
schdatzen und gleichzeitig digital stérker werden
wollen. Ob Kundenbindung, Online-Présenz oder
Verwaltung — Digitalisierung soll den Alltag erleich-
tern und den Erfolg sichern, ohne den individuellen
Charakter der Salons zu verlieren.
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